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1. Predstaveni predmétu komercionalizace

Pfedmétem komercionalizace bude prodej konceptu Energeticky pasivni venkovni ustajeni
prasat pro alternativni chovy, ktery je majetkem VUZV, v. v. i. Praha Uhftinéves. Na jeho
zéklad¢ byl vytvoren funkcni vzorek

2. SWOT analvza

Silné stranky (Strenghts)

e Produkt vyuziva zkusenosti alternativnich chovatelt a je dasledné lokalizovan pro
podminky CR.

e Pti tvorbé vysledku se vychazelo z testovani v provoznich podminkéch a pred
odbornou vetejnosti.

e DetaSované pracovisté v Kostelci nad Orlici ma ¢etné kontakty na chovatele prasat.

Slabé stranky (Weaknesses)

e Mal¢ zkuSenosti s kontrolou dodrzovani licen¢nich podminek.
e Ustav nema specialistu na plny uvazek na marketingovou komunikaci.

Piilezitosti (Opportunities)
e Vznikajici segment trhu odrazejici trendy vyvoje v rozvinutych zemich EU.
e Jiz probihajici spolupréce s potencidlnimi vyrobci.
e Moznost ovlivnéni koncovych uZzivatelii a tim vytvofit poptavku u vyrobcil.

Hrozby (Threats)
e Ztrata koncovych uZivatelll — dalSi omezeni chovi, pro venkovni chovy neptizniva
epidemiologicka situace (africky mor prasat).
e Nedostatecna ochrana duSevniho vlastnictvi (pravni vymahatelnost v zahranici).

3. ldentifikace trhu

Trh predstavuji vzhledem Kk tomu, Ze neni planovana vyroba a piima distribuce ke koncovym
uZivatelim, vyrobci dievostaveb piipadné dodavatelim technologii pro chov prasat. V CR se
predevsim jedna o firmy Agrico, Farmtec a.s., Brunnthaller BD Tech apod. Konkurence na
tomto trhu je velka a jakakoliv smysluplna inovace mize byt konkurencni vyhodou Vv ptipadé
nenadalého zpfisnéni legislativy. Jedna se i 0 moznost jejiho uplatnéni pro nespecializované
vyrobce. Zejména pak pro vyrobce pracujici v oblasti dievostaveb.

4. Forma marketingové komunikace

Marketingova komunikace bude zalozena piedevs§im na osobnim jednani S vyrobci a dovozci
technologickych zafizeni a staveb pro chov prasat s vyuzitim ptedchozich kontakti a
zkuSenosti, kter¢é ma oddéleni chovu prasat. Navic vSechny relevantni informace budou
publikovany v samostatné sekci webovych stranek VUZV.



5. Podpora prodeje koncovym uzivatelim

e Piednaskovou a publikacni ¢innosti (Nas chov, seminare)
e Podporou budouciho vyrobce pii vystavni ¢innosti
e Spoluprace s profesnimi sdruzenimi

6. Kvantifikace prinosu

Navrzena technologie je pro koncového uzivatele piinosnad v tom Ze mu umozni pohodlné a
levnéji naplnit pfedev§im pozadavky na inovaci vyrobniho programu. Pro pfipadného vyrobce,
ktery zaroven nabizi i dalsi technologie, mtze byt tento vyrobek vyuzitelny i jako doplnék
sortimentu.

7. Forma komercionalizace

S vyrobcem technologie bude uzaviena licenéni smlouva, kterd bude obsahovat ¢astku za
poskytnuti licence a procenticky podil na ptijmech z prodeje.

8. Predpokladany vvnos

Licen¢ni smlouva bude obsahovat dvé ¢astky, a to pevnou ¢astku za poskytnuti licence a pak
procentualni podil na prodanych vyrobcich. Vzhledem k povinnosti umoznit ziskani licence
vSem zdjemctim za stejnych podminek se predpoklada ptima prodejni cena cca 10 000 K¢ a pak
5% podil na prodejni cené kazdého kusu.

9. Casovy’ plan

e 2022 — prezentace vyrobku na pravidelném setkani alternativnich chovatelti
prasat v Kostelci nad Orlici. Clanek (komeréni sdéleni). Jednani o prodeji
S potencionalnim vyrobcem, spole¢nosti AGRICO, s.r.0.

e 2021-2024 - jednani o prodeji vysledku s dalSimi vyrobei. Aktivni Gcast na
vystavach TECHAGRO a Zemé Zivitelka formou piihlaSeni do soutéZe. Ucast
na chovatelskych dnech.

o 2022-2025- Podpora prodeje formou ¢lankt, ucasti na seminafich a odbornych
akcich a ucast na vystavach.



